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ÖNSÖZ 

 

Bu çalışmanın temelini, İstanbul Üniversitesi Sosyal Bilimler Enstitüsü 

Özel Hukuk Anabilim Dalı bünyesinde hazırlanıp 07.10.2015 tarihinde savunu-

larak kabul edilen doktora tezimiz oluşturmaktadır. Bazı başlıklarda geliştirme-

ler yapılmış ve savunmada yürütülen tartışmalar ışığında birkaç görüşte geliş-

tirme yoluna gidilmiş olmakla birlikte çalışma, büyük ölçüde savunulan tez met-

ni ile örtüşmektedir. Bu nedenle tezde yararlanılan kaynakça da aynen korunmuş 

ve sadece önemli görülen bazı kaynakların eklenmesi yoluna gidilmiştir. 

Milletlerarası Mal Satımına İlişkin Sözleşmeler Hakkında Birleşmiş Mil-

letler Antlaşması’nın (CISG) Türk hukukunda yürürlüğe girmesiyle birlikte 

Türk hukuk literatüründe bu Antlaşma’nın hükümlerinin ve bu hükümler etra-

fında oluşan doktrin ile yargı kararlarının incelenmesi ihtiyacı hâsıl olmaya 

başlamıştır. Tezimiz, satış sözleşmesinin konusunu oluşturan, mübadele için-

deki iki edimden biri olan satış bedelini ödeme borcunun ifa özelliklerinin ve 

bu borcun zamanında yerine getirilmemesinin en önemli sonucu olan gecikme 

faizinin incelenmesine yöneliktir. Bu inceleme Antlaşma temelinde gerçekleş-

tirilmekle birlikte İsviçre/Türk hukuku ile de karşılaştırma yapılmaya çalışıl-

mıştır. Böylelikle meselenin didaktik bakımdan daha anlaşılır kılınabileceği ve 

bu karşılaştırmanın sonuçlarının iki düzenlemenin yorumlanmasına da ışık 

tutularak çalışmanın bilimsel derinliğinin artırılabileceği düşünülmüştür. 

Çalışma konusu ve metodu itibariyle hem Antlaşma hem İsviçre hem de 

Türk hukuku kaynaklarının gözden geçirilmesini gerektirmektedir. Böylelikle 

çok sayıda Almanca ve İngilizce kaynağın toplanması ve incelenmesi ihtiyacı 

hâsıl olmuştur. Bu nedenle tez çalışmasının bir yılı Ruprecht-Karls Universität 

Heidelberg Institut für ausländisches und internationales Privat- und Wirtsc-

haftsrecht’te gerçekleştirilmiştir. Bu yurtdışı araştırması için TÜBİTAK Bilim 

İnsanı Destekleme Programı çerçevesinde sağlanan burstan faydalanılmıştır. 

Farklı hukuk çevrelerinden çok sayıda hukukçunun eser verdiği ve nispe-

ten yeni bir hukuk metni olan Antlaşma üzerindeki doktrinin derlenmesi ça-

lışmanın ilk karşılaşılan zorluğu olmuştur. Antlaşma çerçevesinde varılan so-



VI 

nuçların İsviçre/Türk hukuku ile karşılaştırılması ise tezin çalışma süresini ve 

hacmini artıran temel etken durumundadır. Antlaşma hükümlerinin ulusal hu-

kuklardan bağımsız olarak yorumlanması zorunluluğu hem kurumların açık-

lanmasını hem de bahsi geçen karşılaştırmanın gerçekleştirilmesini güçleştiren 

bir etmen durumundadır. 

Yayım sürecinin nihayete erdirilmesi vesilesiyle; asistanı olmaktan onur 

duyduğum tez danışmanım, Hocam Prof. Dr. Haluk Nami Nomer’e, çalışma 

süreci boyunca gösterdiği tüm anlayış ve yardımlar için şükranlarımı sunmak 

isterim. Ayrıca yine birlikte çalışma şansına eriştiğim Hocam Prof. Dr. Musta-

fa Aksu’ya ve Prof. Dr. Bilgehan Çetiner’e destekleri için teşekkür etmeyi 

borç bilirim. Tezimin yazımı ve yayımlanması aşamalarında bana çalışma 

fırsatı yaratan, desteklerini her zaman yanımda hissettiğim değerli çalışma 

arkadaşlarım Doç. Dr. Nafiye Yücedağ’a, Dr. Öğr. Üyesi Elif Beyza Akkanat 

Öztürk’e, Arş. Gör. Betül Akalın’a ve Arş. Gör. Emine Esra Kuş’a teşekkürle-

rimi sunarım. 

Tezin yayınlanması sürecinde gösterdikleri yardımseverlik ve anlayış için 

Filiz Kitabevi ailesine teşekkür ederim. 

Son olarak tez sürecini adeta benimle birlikte yaşayan kıymetli eşim Sibel 

ile tezin basıma hazırlanmasında fedakarlığı ve sevgisiyle bana destek olan 

oğlum Tarık’a teşekkür ederim. 

Bu çalışma, bana hem hukuk bilimine duyduğu büyük sevgiyi hem de 

merak etmenin önemini aşılayan; hukuk kurumlarını ve kavramlarını ilk olarak 

kendisinden öğrenmeye başladığım babam Osman Hoşlan’a ithaf edilmiştir. 
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the CISG: A Comparative Analysis with the Turkish  

Code of Obligations and the Turkish Commercial Code 

 

ÖZET 

Satış bedeli, alışveriş faaliyetlerinin merkezinde yer alan satış sözleşme-

sinde, mübadele ilişkisi içindeki karşılıklı asli edim borçlarından birini teşkil 

etmektedir. Bu bakımdan satış bedeli, para borçlarının ilk akla gelen görünü-

müdür ve hem genel hükümlere hem de satış sözleşmesine ilişkin özel hüküm-

lere tabi olarak düzenlenmektedir. Türk Borçlar Kanunu ile Türk Ticaret Ka-

nunu’nda yer alan birçok hüküm, satış bedelinin belirlenmesini, ifa özellikleri-

ni ve sona ermesini doğrudan ilgilendirmektedir. Bunun yanında, 01.08.2011 

tarihinde Milletlerarası Mal Satımına İlişkin Sözleşmeler Hakkında Birleşmiş 

Milletler Antlaşması’nın (CISG) Türk hukukunda yürürlüğe girmesiyle birlik-

te, satış sözleşmesi ve satış bedeline ilişkin düzenlemelere yeni bir boyut ek-

lenmiştir. Çalışmamız, CISG’in bu konuya ilişkin hükümlerini esas almakta; 

ancak Türk Borçlar Kanunu ve Türk Medeni Kanunu hükümleriyle karşılaş-

tırmalı bir açıklama yöntemi benimsenmektedir. Böylelikle CISG hükümleri-

nin, Türk hukukundaki yeri ve uygulaması bakımından daha aydınlatıcı olması 

amaçlanmış; bunun yanı sıra bilimsel açıdan daha derinlikli bir analiz ortaya 

konulmaya çalışılmıştır. 

CISG’in satış bedelini düzenleyen hükümlerinin kapsamı ve bu hükümle-

rin uygulanma esasları; satış bedelinin kararlaştırılması ve bu suretle sözleş-

menin kurulması; satış bedelini ödeme borcunun ifa zamanı, ifa yeri ve ifaya 

hazırlık hareketleri gibi ifa özellikleriyle birlikte, bedelin kapsadığı karşı edim-

lerin ve masrafların belirlenmesi; satış bedelinin ifa veya başka sebeplerle sona 

ermesi; bedelin ödenmesine ilişkin başlıca ifa engellerinden biri olan ifada 

gecikmenin gerçekleşmesi ve bunun genel sonuçları, çalışmanın temel sorun 

ve konularını oluşturmaktadır. 

Bu konular ele alınırken, doktrindeki görüşlerin tespiti ve değerlendiril-

mesinin yanında, CISG’in iç hukuka dâhil edildiği farklı yargı çevrelerinde 

verilen çok sayıda mahkeme kararının incelenmesine de önem verilmiştir. 

Böylelikle ilgili hükümlerin uygulamada nasıl yorumlandığı gösterilmek ve 

farklı ihtimaller göz önünde bulundurularak teorik yapının güçlendirilmesi 

hedeflenmiştir. 
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Maddi hukuk bakımından varılan tüm sonuçların özetlenmesi mümkün 

olmamakla birlikte, karşılaştırmalı hukuk açısından ulaşılan temel sonuçlar şu 

şekilde özetlenebilir: CISG’in satış bedelini ödeme borcuna ilişkin hükümleri, 

milletlerarası ticaretin gereklerine uygun temel bir çerçeve sunmakla birlikte, 

borçlar hukukunun genel ilkelerine ilişkin birçok konuda yetersiz kalmaktadır. 

Özellikle sözleşmedeki boşlukların doldurulmasında, doğrudan CISG hüküm-

lerinden türetilecek genel ilkelerle yetinmenin mümkün olmadığı; bazı mesele-

lerde ulusal hukuklara (örneğin TBK’ya) başvurulmasının kaçınılmaz olduğu 

görülmektedir. Bu durum, yeknesaklığın korunması bakımından hem öğretide 

hem de uygulamada önemli tartışmalara neden olmaktadır. 

Satış bedelinin belirlenmesinden başlamak üzere birçok mesele, hem yorum 

hem geçerlilik açısından tartışma konusu hale gelmekte; bu da, ulusal hukukların 

CISG’e paralel veya tamamlayıcı biçimde devreye girmesini zorunlu kılmakta-

dır. Ayrıca, muacceliyetin şartları, fatura, kaçınma hakkının kapsamı, takasın 

uygulanabilirliği ve ödeme araçlarının hukuki etkileri gibi birçok husus da Ant-

laşma’nın doğrudan düzenlemediği ve boşluk oluşturan alanlar arasında yer 

almaktadır. İspat yükü, erken ödeme, faiz oranları ve zamanaşımı gibi konuların 

ise ya doğrudan ulusal hukuka tabi olduğu ya da CISG’in genel sistematiği çer-

çevesinde çözümlenmesinin güçlük taşıdığı görülmektedir. 

Sonuç olarak, bu çalışma, CISG’in satış bedelinin ödenmesi borcu bakı-

mından öngördüğü yeknesaklık amacını sınırlı ölçüde gerçekleştirebildiğini; 

ancak karşılaştırmalı hukuk perspektifiyle değerlendirildiğinde, ulusal hukuk 

sistemlerinin eksik alanları tamamlayıcı ve dengeleyici bir işlev üstlendiğini 

ortaya koymuştur. Bu çerçevede, Antlaşma’nın borçlar hukuku yönünden daha 

kapsamlı biçimde revize edilmesi yahut PICC gibi tamamlayıcı metinlerin 

konvansiyon niteliğine kavuşturulması yönünde adımlar atılması gerektiği 

sonucuna varılmıştır. 

Bunlara ek olarak, CISG, satış sözleşmelerine ilişkin birçok temel kavram 

ve kurumun yeniden değerlendirilmesine imkân tanıyarak, Türk hukuk uygu-

lamasına ve öğretisine ışık tutabilmektedir. Antlaşma’nın özellikle ifa ve ifa 

engelleri gibi borçlar hukuku kurumlarına ilişkin düzenlemeleri, Türk huku-

kunda yerleşik yorumların yeniden ele alınmasına vesile olmakta; böylece 

uygulamaya yön veren karşılaştırmalı bir perspektif kazandırmaktadır. 

CISG’in özellikle satış bedeline ilişkin düzenlemeleriyle Türk Borçlar Kanunu 

arasında mevcut yapısal benzerlikler, yorum ve uygulama bakımından Türk 

hukukçuları için zengin karşılaştırmalı hukuk imkânları sunmakta; bu da iç 

hukukun gelişimine doğrudan katkı sağlamaktadır. 
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ABSTRACT 

The purchase price constitutes one of the principal reciprocal obligations 

within the synallagmatic relationship of the contract of sale, which lies at the 

heart of commercial transactions. In this regard, the purchase price represents 

the most typical form of a monetary obligation and is governed by both the 

general provisions of obligations law and the special provisions pertaining to 

contracts of sale. Numerous provisions of the Turkish Code of Obligations and 

the Turkish Commercial Code directly address the determination, performance 

characteristics, and termination of the obligation to pay the purchase price. 

Furthermore, with the entry into force of the United Nations Convention on 

Contracts for the International Sale of Goods (CISG) in Turkish law on August 

1, 2011, a new dimension has been added to the regulation of contracts of sale 

and the associated payment obligations. This study primarily focuses on the 

relevant provisions of the CISG, while adopting a comparative approach with 

reference to the Turkish Code of Obligations and the Turkish Civil Code. 

Thus, the objective is to elucidate the place and application of CISG provisions 

within Turkish law and to provide a deeper legal analysis from a scholarly 

perspective. 

The main issues addressed in this study include: the scope and application 

of CISG provisions regulating the purchase price; the determination of the 

purchase price as a condition for the formation of the contract; the performan-

ce-related aspects of the obligation to pay the price—such as time and place of 

performance and preparatory acts; the allocation of associated expenses and 

counter-performances covered by the purchase price; the termination of the 

obligation due to performance or other reasons; and, finally, the occurrence of 

delay in payment as a primary impediment to performance and its legal con-

sequences. 

While dealing with these matters, the study not only evaluates various 

doctrinal opinions but also places particular emphasis on the examination of 

judicial decisions rendered in different jurisdictions that have incorporated the 

CISG into their domestic legal systems. In doing so, it aims to demonstrate 

how the relevant provisions have been interpreted in practice and to reinforce 

the theoretical structure by taking alternative scenarios into account. 

Although it is not possible to summarize all findings reached from the 

perspective of substantive law, the principal conclusions from a comparative 

law standpoint may be outlined as follows: The CISG provides a basic fra-

mework for the obligation to pay the purchase price in line with the needs of 

international trade; however, it remains inadequate with respect to numerous 
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fundamental principles of the law of obligations. In particular, the Convention 

falls short in resolving legal gaps solely through the deduction of general prin-

ciples, thereby necessitating recourse to national laws—such as the Turkish 

Code of Obligations—in various circumstances. This raises significant debates 

in both doctrine and practice concerning the consistency and preservation of 

uniformity. 

Starting from the determination of the price, many issues—including imp-

lied agreements, current market price practices, and unilateral determination 

clauses—have given rise to interpretive and validity-related controversies, 

thereby requiring the supplementary or parallel application of national legal 

systems. Additionally, many aspects such as the conditions for maturity, the 

legal connection between invoice and delivery, the scope of the right to with-

hold performance, the applicability of set-off, and the legal nature of payment 

instruments constitute areas either not directly regulated by the CISG or falling 

within its interpretative gaps. Matters such as the burden of proof, early pay-

ment, interest rates, and limitation periods are also either subject to domestic 

law or pose difficulties when addressed solely within the systematic fra-

mework of the Convention. 

In conclusion, this study demonstrates that the CISG achieves its objecti-

ve of uniformity with respect to the obligation to pay the purchase price only 

to a limited extent. Nonetheless, when viewed through the lens of comparative 

law, national legal systems assume a complementary and balancing role in 

addressing regulatory deficiencies. In this regard, it is concluded that a more 

comprehensive revision of the Convention—particularly with respect to the 

law of obligations—or the elevation of instruments such as the PICC to the 

level of an international convention is necessary. 

In addition, the CISG offers valuable opportunities for the reassessment 

of many fundamental concepts and institutions related to contracts of sale, 

thereby shedding light on Turkish legal practice and scholarship. In particular, 

the Convention's provisions on performance and impediments to performance 

prompt a reconsideration of established interpretations within Turkish law, 

thereby offering a comparative perspective that enriches practical application. 

The structural similarities between the CISG’s regulation of the purchase price 

and the corresponding provisions of the Turkish Code of Obligations provide 

Turkish legal practitioners with extensive opportunities for comparative legal 

analysis, which in turn contributes meaningfully to the development of domes-

tic private law. 

 


